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会社概要
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会社名 株式会社Lib Work（リブワーク）

代表者 代表取締役社長 瀬口 力

設 立 平成９年８月１日

所在地 熊本県山鹿市鍋田178-1

事業内容
注文住宅の建築請負、戸建住宅の企画・設計・施工・販売

住まいのコンサルティング全般

資本金 ２億5,690万円

役 員

代表取締役社長 瀬口 力
常務取締役 瀬口悦子
取締役 山崎和範
取締役 大山重敬
社外取締役 松村伸也（現:K&Pﾊﾟｰﾄﾅｰｽﾞ㈱代表取締役社長）
社外取締役 西村信男（現:西村信男税理士事務所）
社外取締役 前田 隆（現:㈱トライアンド代表取締役社長）
社外監査役(常勤) 櫻井昭生（元:ソニー㈱国内関連会社役員）
社外監査役 古田哲朗（現:ふるた法律事務所代表弁護士）
社外監査役 永野 隆（現:永野公認会計士事務所）

従業員数 133名（平成30年4月30日現在）

会社概要
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沿革
昭和49年３月 熊本県山鹿市に瀬口工務店創業

平成９年８月 瀬口工務店を法人化し、有限会社瀬口工務店（資本金5,000千円） を設立

平成12年６月 有限会社瀬口工務店を株式会社に組織変更

平成13年４月 ホームページにおいて「インターネット展示場」を開設

平成13年７月 住宅モニター制度を創設

平成16年11月 株式会社エスケーホームに商号変更

平成22年８月 ギャラリー「INDEX」をオープン

平成23年９月 資本金を100,000千円に増資

平成26年１月 熊本県熊本市に住まいの情報発信拠点「エスケーホーム住まいPLAZA(下通店)」を開設

平成26年７月 「無印良品の家ネットワーク」に加入

平成26年８月 第三者割当増資により資本金を117,250 千円に増資

平成27年３月 新株予約権の行使により資本金を123,750 千円に増資

平成27年８月 公募増資により資本金を178,950千円に増資

平成27年８月 福岡証券取引所Q-Board市場に株式を上場

平成28年３月 熊本県菊池郡菊陽町に光の森店を開設

平成28年４月 佐賀県佐賀市鍋島町に佐賀店を開設

平成28年６月 「エスケーホーム住まいPLAZA(下通店)」を閉鎖

平成29年４月 熊本県熊本市南区に常設住宅展示場を開設

平成29年６月 公募増資及び第三者割当増資により資本金を256,909千円に増資

平成29年９月 熊本県八代市に新設された「平屋だけの総合展示場」に出店し、八代店を開設

平成30年３月 熊本県合志市に新設された「合志市住宅総合展示場アンビーハウジングパーク」に出店し、合志店を開設
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業績推移
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業績の推移
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平成29年６月期は売上・利益ともに過去最高。
今期は、第3四半期決算短信で上方修正し、

売上51億円・経常利益３.６億円で過去最高を見込む

22/6 23/6 24/6 25/6 26/6 27/6 28/6 29/6 30/6（予）

売上

3,765百万円

経常利益

215百万円

（百万円） （百万円）
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業績の推移

平成29年６月期は売上高は前期比27％増
経常利益は前期比306％増

28年6月期 29年6月期

実績 実績 増減率

売上高 2,974 3,765 ＋27%

経常利益 53 215 ＋306%

当期純利益 17 147 ＋765%

（単位：百万円）



29年6月期 30年6月期

実績 （予想） 増減率

売上高 3,765 5,100 ＋35.5%

経常利益 215 360 ＋66.7%

当期純利益 147 240 ＋62.4%

8

平成30年６月期（予想）は、さらに業績拡大へ
売上高は前期比35％増、経常利益は66％増を計画

（単位：百万円）

業績の推移
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平成30年６月期（3Q決算）を5月11日に公表
前年対比で大幅な増収増益

29年6月期
（3Q決算）

30年6月期
（3Q決算）

実績 実績 増減率

売上高 2,399 3,580 ＋49.2%

経常利益 60 238 ＋296.2%

四半期純利益 41 156 ＋274.6%

（単位：百万円）

業績の推移
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平成29年6月期は前期比7倍と大幅に伸長
平成30年6月期（予想）も1.3倍に

株主資本利益率（ROE)

28/6 29/6 30/6
（予想）

ROE 1.9％ 13.3％ 17.7％
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株式分割（１株→２株）を平成30年1月1日に実施。
1月30日には、上場来最高値の1,248円に。

株価推移

株式分割調整後 （出所：ヤフーファイナンス）
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株主還元
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配当の増配を決定。株式分割を考慮しない場合の
平成30年６月期の１株当たり年間配当金は35円

配当政策

（円）

28/6

30

20

10

29/6 30/6（予想）

10円

20円
期末配当
10円×２

35円

中間配当
15円

年間
配当

年間
配当
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株主優待券を拡充
株主優待

保有株式数 優待内容
100株以上 MUJI GIFT CARD 500円分

保有株式数 優待内容

100株以上、1,000株未満 クオカード 1,000 円分

1,000株以上、5,000株未満 クオカード 1,000 円分及び
投資用アパート建物本体価格１％割引券

5,000株以上、10,000株未満 クオカード 1,000 円分及び
投資用アパート建物本体価格２％割引券

10,000株以上 クオカード 1,000 円分及び
投資用アパート建物本体価格３％割引券

（変更前）

（変更後）
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独自のビジネスモデル
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WEBによる集客

郊外型ドミナント戦略

✔
✔

独自のビジネスモデル
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WEBを活用した戸建事業
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専門性に特化したサイト活用。圧倒的集客力

自社HP

土地探し

平屋ナビ 地盤チェック

自社HPを中核に、カテゴリサイトを展開

断熱材比較

ローコスト
30～40組/月

WEB新規客 実績値（平成29年8月度）

約5～6倍

184組/月

当社

（新規：組）
200

150

100

一般的な住宅展示場
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受注後、見学会開催
その周辺で

受注・施工を繰り返す
他のエリアで水平展開

郊外型ドミナント戦略

同心円状の広がり

お引渡後、そのお客様の周辺地域にて販売・施工を繰り
返し、その地域での認知と売上を拡大
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経済産業省主催の「攻めのIT経営中小企業百選2016」を受賞
ＩＴ利活用に積極的に取り組み、成果をあげている全国の中小企業を表彰するもの。
熊本県下では初の受賞。

IT活用による成果

積極的IT投資の結果、
過去５年間で売上高が１.４倍超に拡大
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当社の商品
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ワンプライス戦略インテリア・エクステリアのイメージを
統一した住宅コンセプトのご提案 同じ設計プランであれば、

どの商品ブランドを選択しても同じ価格

当社の商品 『ワンプライス戦略』
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当社の商品 『テーラーメイドの家』
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当社の商品 『テーラーメイドの家』
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当社の商品 『テーラーメイドの家』
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当社の商品 『テーラーメイドの家』
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当社の商品 『テーラーメイドの家』
安全・安心を高める制振構造を採用
断熱性能の高いセルロースファイバーを自社
内製化により、コストダウン

素材は天然の木質繊維。
寒冷地である北米では圧倒的シェア（35％）

当社の商品 『制振構造/セルロースファイバー』
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当社の商品『VRによる全棟提案』

VR（ヴァーチャルリアリティ）による提案
大幅なコスト削減と顧客満足の追求

住まいのご提案は
「見る」から「体験する」ものへ。
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当社は、熊本県下の独占営業権を取得
「永く使える、変えられる」をコンセプトとし、室内は間仕切りが少なく、吹き抜けを設け
た「一室空間」を実現。家族の成長に合わせて、間仕切りをつけたり外したりできる可変性
のある住まいであり、どの景観になじむシンプルなカタチが特徴

無印良品が提案する長期優良住宅
普遍性と可変性がコンセプト

当社の商品 『無印良品の家』

30
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当社の強み
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熊本県北部、福岡県南部の
エリア別供給ランキングでは常勝

出所：2017全国№１ホームビルダー大全集（西日本版）

ニッチトップ

当社の主要エリア エリア ランク

福岡県
南部 大牟田市

熊本県
北部

山鹿市

玉名商圏

合志市

第１位

第１位

第１位

第４位
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圧倒的なプレゼン力

CGを駆使し、お客様一人ひとりに
きめ細やかなご提案。夢の具現化を支援
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住宅・不動産業界には珍しく、従業員数の約半数が女性スタッフ

経済産業省主催の「ダイバーシティ経営企業100選」を受賞
※「ダイバーシティ経営」とは、多様な人材を取り込み、その人材が実力を十二分に発揮でき、正当な評価を受け、
企業価値向上を果たすこと。熊本県下では初の受賞。
（同年受賞企業：富士通、Ｐ＆Ｇ、日本マイクロソフト等）

女性スタッフの活用

女性目線での暮らしの提案、
主婦目線での動線提案を可能に
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圧倒的な採用力

大手ハウスメーカーを凌ぐ、圧倒的な採用力
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成長戦略
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単一戸建事業から脱皮。
生活創造企業として、事業多角化へ。

株式会社エスケーホーム から

株式会社リブワーク へ
平成30年4月に商号変更致しました
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熊本・佐賀・福岡 九州一帯へ

九州から西日本 東日本 全国へ

５店舗 100店舗へ

エリア拡大
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層の拡大 『都市型建売事業』

アイフォート

×土地付き熊本市内 駐車場２台× 次世代省エネ基準
（等級4★★★★）対応

1990万円～ 都市型建売事業への積極投資



事業ドメインの拡大

投資用不動産販売事業 Designer’s Apartment

介護施設建築請負業
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シェアハウス事業、民泊事業など
「暮らしのネットワーク」による事業拡大。

事業ドメインの拡大
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経営理念の「顧客第一主義」を貫き、その時代の
変化に対応した商品開発を拡充することで
戦略的な事業拡大に努めてまいります。

成長戦略

工務店

創業時 現 在 今 後

戸建事業 生活創造事業

注文住宅、建売
不動産

注文住宅、建売、不動産
賃貸、介護、シェアハウス
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本資料は、当社が現在入手している情報及び合理的であると判断する一定の前提に
基づいており、当社としてその実現を約束する趣旨のものではありません。
実際の業績等は経営環境の変化等により大きく異なる可能性があります。

＜問合せ先＞ 管理部 TEL 0968-44-3559

ご清聴、誠にありがとうございました。
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